Аннотация

на рабочую программу

ОП. 11  Основы внешнеэкономической деятельности
     1. Область применения программы

Рабочая программа учебной дисциплины является частью основной профессиональной образовательной программы в соответствии с ФГОС по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям).
     2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образовательной программы: дисциплина входит в общепрофессиональный цикл. в части общепрофессиональных дисциплин.

     3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дисциплины.

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен уметь:

              - применять полученные знания в практической внешнеэкономической деятельности предприятий; 

· оценивать состояние рынка; 

· анализировать и разрабатывать условия договоров купли-продажи (контрактов); 

· определять формы расчётов; 

· проводить экономическое обоснование операций внешнеэкономической деятельности. 

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен знать:

            - современное состояние мировой экономики и место России на мировом рынке; 

· внешнеэкономические связи, их сущность и формы; 

· организацию управления внешнеэкономической деятельностью; 

· внешнеторговые операции и условия их проведения; 

· информационное обеспечение внешнеэкономической деятельности; 

· порядок и содержание договоров купли- продажи; 

· формы международных расчётов; 

· условия транспортного обслуживания внешнеэкономической деятельности; 

· организацию продвижения товаров и услуг на мировом рынке. 
Изучение дисциплины способствует освоению общих и профессиональных компетенций:

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.

             ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность.

ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития.

ОК 5. Использовать информационно - коммуникационные технологии в профессиональной деятельности.

ОК 6. Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями.

ОК 7. Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации.

ОК 9. Пользоваться иностранным языком как средством делового общения.

            ОК 10. Логически верно, аргументировано и ясно излагать устную и письменную речь.

ОК 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные требования нормативных документов, а также требования стандартов, технических условий.
ПК 1.1. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.

     ПК 1.7. Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы менеджмента, делового и управленческого общения.

ПК 1.9. Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков.

ПК 2.2. Оформлять, проверять правильность составления, обеспечивать хранение организационно-распорядительных, товаросопроводительных и иных необходимых документов с использованием автоматизированных систем.

ПК 2.5. Выявлять потребности, виды спроса и соответствующие им типы маркетинга для обеспечения целей организации, формировать спрос и стимулировать сбыт товаров.

            ПК 2.6. Обосновывать целесообразность использования и применять маркетинговые коммуникации.

ПК 2.7. Участвовать в проведении маркетинговых исследований рынка, разработке и реализации маркетинговых решений.

ПК 2.8. Реализовывать сбытовую политику организации в пределах своих должностных обязанностей, оценивать конкурентоспособность товаров и конкурентные преимущества организации.

ПК 2.9. Применять методы и приемы анализа финансово-хозяйственной деятельности при осуществлении коммерческой деятельности, осуществлять денежные расчеты с покупателями, составлять финансовые документы и отчеты.

ПК 3.1. Участвовать в формировании ассортимента в соответствии с ассортиментной политикой организации, определять номенклатуру показателей качества товаров.

            ПК 3.5. Контролировать условия и сроки хранения и транспортирования товаров, обеспечивать их сохранность, проверять соблюдение требований к оформлению сопроводительных документов.    
4. Количество часов на освоение программы дисциплины:
   - максимальной учебной нагрузки обучающегося  106 часов, в том числе:

  - обязательной аудиторной учебной  нагрузки обучающегося 70 часов;

  - самостоятельной работы обучающегося 36 часов.

5. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы
	Виды учебной работы
	Количество часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	106

	Обязательная аудиторная нагрузка (всего)
	70

	 в том числе:
	

	практические занятия
	35

	контрольные работы
	

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	36

	Итоговая  аттестация в форме дифференцированного зачета


6. Тематический план и содержание дисциплины
Раздел 1. Мировая экономика и её структура

Тема 1.1.  Современное мировое хозяйство и международные экономические отношения

Тема 1.2. Мировой рынок и его конъюнктура

Тема 1.3. Ценообразование на мировых товарных рынках

Раздел 2. Международная торговля товарами и услугами

Тема 2.1.  Международная торговля товарами и её регулирование

Тема 2.2.  Внешняя торговля России  

Тема 2.3. Регулирование внешней торговли России

Тема 2.4.  Международный рынок услуг 

Раздел 3. Международное движение факторов производства

Тема 3.1.  Международное движение капитала

Тема 3.2.  Иностранный капитал в экономике России

Тема 3.3.  Международный рынок рабочей силы

Тема 3.4.  Международная экономическая интеграция

Тема 3.5. Международные экономические и валютно-финансовые организации

Раздел 4.  Валютно-кредитные и финансовые проблемы во внешнеэкономической деятельности
Тема 4.1. Валютные отношения во внешнеэкономической деятельности

Тема 4.2. Кредитование внешнеэкономической деятельности

Раздел 5.  Управление внешнеэкономической деятельностью

Тема 5.1. Система управления внешнеэкономической деятельностью в Российской Федерации

Тема 5.2. Договор международной купли-продажи товаров
Раздел 6.  Маркетинг во внешнеэкономической деятельности

Тема 6.1. Маркетинг во внешнеэкономической деятельности: основные положения
